
دوى  ج دراسة

] روع]  المش اسم
]     : وأين]  ، ولمن روع، المش ما واحدة ملة ج
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الدراسة  ة أعدّ والصف الاسم
والهاتف  التواصل لكتروني الإ ريد الب

روع  المش ع والدولة موق المدينة
اريخ والسنة الت هر الش
مسودة:  الإصدار نك   1مثال الب على للعرض

من    اني مج ج بلدر نموذ نس .بز السطر.     ] [          ا هذ ف احذ ثم روعك، مش يانات بب الرمادي باللون أو بين نص كل دل ب است
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 2اسم

ج    موذ الن ا هذ تستخدم كيف
          :      ، الي الت رتيب بالت الأقسام املأ تك؟ ووق أموالك روع المش ا هذ يستحق هل واحد ال سؤ عن يب تج دوى الج  دراسة

ملف   دم .Excelواستخ ام   للأرق ق المرف
1. . ائق  الحق مع .اج سين       اف المن أسعار ، الرواتب ار، يج الإ ، المعدات أسعار عروض
2. . لًا   أو السوق القسم  ادرس .3املأ ي          يق الحق الطلب على تعتمد يرادات الإ لأن ام، أرق أي ل ب ق
3. . يل  غ التش القسم     حدّد ي ف والعمالة والمعدات ع .4الموق ك   تكاليف تحدد
ي   .4 ف ام الأرق ملف    . Excelاحسب ي ف لاتك مدخ القسم      Excelاكتب إلى رات ش المؤ ل انق ثم ،5.

5. . اطر  المخ يّم ؟       ق التكاليف عت ارتف أو الطلب لّ ق لو يحدث ا ماذ
6. . هاية     الن ي ف والملخص ة يج ت الن .اكتب ق      سب ما كل على ي ن مب رار الق

من        نصيحة   عادةً تكون ير صغ روع لمش تصرة المخ دوى الج .   15إلى  8دراسة رة     قصي مل الج عل اج المالية داول الج مع حة  صف
. داول    الج ي ف اصيل ف الت ع وض

المحتويات
ة.    1 والتوصي روع المش ملخص
انوني.     2 الق كل والش روع المش وصف
السوق.   3 دراسة
ة.    4 يلي غ والتش ية ن الف الدراسة
ة.   5 المالي الدراسة
معها.     6 التعامل طة وخ اطر المخ
ة.    7 هائي الن ة والتوصي ة يج ت الن
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 3اسم
هاية   ·     ·   1القسم  الن ي ف ه ب اكت واحدة حة صف

ة.   1 والتوصي روع المش ملخص
.          : توصيتك       وما ثمارك، است رد تست ومتى ، يكلّف وكم روع، المش ما لًا أو ثمر المست أو ك ن الب رأها يق واحدة حة صف

ها   عن يب تج أسئلة
دمه؟       ؟ يق ي الذ تج المن أو دمة الخ وما روع المش ما
؟    ؟ مالية الإج ثمارية الاست التكاليف لغ تب كم
ثمارك؟        ؟ است تسترد ومتى الأولى، ة السن ي ف ع المتوق الربح ما
احه؟      ؟ ج لن مة اللاز روط الش وما ؟ دٍ مج روع المش هل

دول  الج املأ
واحدة    ملة ج ي ف روع ي …  …  …المش ف لـ دّم نق

مارية   ث الاست التكاليف مالي والعملة إج لغ المب
الأولى   –   ة السن ع المتوق الربح ي ملف  صاف Excelمن

الاسترداد  ترة هرف بالأش
ة دٍ /   /  التوصي مج ير غ روط بش دٍ مج دٍ مج

ابتك إج

سم                  نصيحة   الق ي ف سها نف ام الأرق ارئ الق د يج حتى ، المالية الدراسة ي ف هر يظ لا م رق أي الملخص ي ف تكتب .5لا
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 4اسم
حة   ·      2القسم  صف إلى حة صف نصف

انوني.    2 الق كل والش روع المش وصف
.       : المطلوبة    يص راخ والت ، انوني الق كل والش ، والمالكين اط، النش روع المش عن الأساسية ائق الحق

ها   عن يب تج أسئلة
دمها؟      ؟ ستق التي دمات الخ وما بالتحديد، اط ش الن ما
ريك؟     ؟ ش كل ة نسب وما ، المالكون من
…(؟ ؟    )      محدودة ولية مسؤ ات ذ ركة ش ، ردية ف أة ش من اسب المن انوني الق كل الش ما
تصدر؟     ؟ ومتى ، المطلوبة ات ق والمواف يص راخ الت ما

دول  الج املأ
والخدمات  اط ش وتلميع:    الن وداخلي ي ارج خ سيل غ مثال

ة   الملكي ونسب والنسب المالكون الأسماء
انوني  الق كل النوعالش

المطلوبة  يص راخ عة   الت المتوق المدة ، هة الج النوع،
يل   غ التش بدء والسنة موعد هر الش

ابتك إج

اصة               نصيحة   خ ات ق مواف اج تحت طة الأنش بعض ف ار، يج الإ د عق يع توق ل ب ق يص راخ الت عن تك مدين ي ف تصة المخ هة الج  اسأل
ع. للموق
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 5اسم
ثلاث   ·     3القسم  إلى ان حت صف

السوق.  3 دراسة
؟             يعون يب سعر وبأي ، سون اف المن ومن عدده، وكم العميل، من ؟ فٍ كا طلب د يوج هل

ها   عن يب تج أسئلة
د؟     ؟ يوج وأين بالتحديد، المستهدف العميل من
م؟         ؟ الرق ا هذ مصدر وما تك؟ طق من ي ف المحتملين العملاء عدد كم
هم؟      ؟ عف ض اط ونق أسعارهم وما ، ون ريب الق سون اف المن من
هم؟    ؟ من لًا بد العميل تارك سيخ ا لماذ

دول  الج املأ
افس وة السعرالمن الق طة عف نق الض طة نق

ابتك إج

.نصيحة           . ي      ب مكت دير تق أي من ل ض أف ة ي ق ي حق محادثة رون عش سك ف بن المحتملين العملاء واسأل سين اف المن زُر
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 6اسم
ين   ·     4القسم  حت صف إلى حة صف

ة.   4 يلي غ والتش ية ن الف الدراسة
.       : ة       لي ي غ التش ة والطاق ، والعمالة ، والموردون ، والمعدات ع، الموق يوم كل روع المش يل غ لتش ه اج تحت ي الذ ما

ها   عن يب تج أسئلة
ته؟    ؟ وتكلف مساحته وما ع، الموق أين
؟       ؟ الموردين عروض حسب أسعارها وما ، المطلوبة المعدات ما
هم؟    ؟ رواتب وما ، تحتاج لًا عام كم
(؟     : ؟    ) اليوم ي ف السيارات عدد لًا  مث لية ي غ تش ة طاق أقصى ما

دول  الج املأ
د ن ةالكميةالب الموردالتكلف

المعدات
ات هيز التج

مات المستلز
العمالة

ابتك إج

.نصيحة   الملاحق           ي ف هما ق وأرف ، رئيسية ة معدّ لكل ل الأق على سعر ي ضَ عر اطلب
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 7اسم
ملف   ·      +  5القسم  أربع إلى حتان Excelصف

ة.  5 المالي الدراسة
    .         : ملف    ي ف ها احسب أموالك رد تست ومتى ، ستكسب وكم دء، للب اج تحت كم رار الق تحدد التي ام ثم  Excelالأرق ، ق  المرف

. ة     الي الت داول الج إلى ائج ت الن ل انق
ها   عن يب تج أسئلة

التمويل؟       ؟ أتي سي أين ومن ، ثمارية الاست التكاليف لغ تب كم
الأولى؟      ؟ ة السن ي ف هريًا ش عة المتوق يرادات الإ ما
يرة؟   ؟ غ والمت ة ابت الث التكاليف ما
ثمارك؟        ؟ است تسترد ومتى التعادل، طة نق إلى روع المش يصل متى

مارية  5.1 ث الاست التكاليف
د ن لغالب اتالمب ملاحظ

المعدات
ات هيز التج

ات  ن أمي يصوالت التراخ
يل   غ التش بداية مات مستلز

العامل   المال رأس

مالي ج الإ

عة   5.2 المتوق والتكاليف يرادات الإ
د ن ة الب ة 1السن ة 2السن 3السن

يرادات الإ
يرة  المتغ التكاليف
ة  ابت الث التكاليف
هلاك الإ

ة    ريب الض بل ق الربح ي صاف
ة    ريب الض بعد الربح ي صاف

دية  5.3 ق الن ات ق التدف
د ن دايةالب ة الب ة 1السن ة 2السن 3السن

دي   ق الن ق التدف ي صاف
التراكمي   دي ق الن ق التدف
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 8اسم
دوى  5.4 الج رات ش مؤ

) هر  )    الش ي ف الوحدات عدد التعادل طة «نق رات  » المؤش ة ورق من
الاسترداد  ترة هرف بالأش

الأولى   –   ة السن مار ث الاست على %العائد

ة   ) الحالي يمة الق ي (3صاف وات  لغسن المب
لي   الداخ العائد %معدل

ة  5.5 الحساسي تحليل
ة     سب بن الطلب ض ف انخ هري  %20لو الش الربح ي صاف
ة     سب بن السعر ض انخف هري  %10لو الش الربح ي صاف

) ا  )  معً ان ن الاث حالة ه؟   أسوأ تكاليف روع المش طي يغ هل

:     نصيحة      . م؟        الرق ا هذ اء ج أين من ا دائمً يسأل ك ن الب عليه يعتمد ي الذ م الرق انب بج تراض اف كل اكتب

أسرع؟       كل بش كرتك ف دوى ج ار ب ت اخ تريد هل
    » من    »  دوى ج ة درج عية الواق رة ظ الن تمنحك بلدر نس بز ي والخطوات       100ف اطر المخ أهم مع الك، مج رات ش بمؤ ارنة  مق

 .         : رّب.      ج دية ق الن ات ق التدف ائمة وق ، العمومية ية ان ز والمي والخسائر، الأرباح ائمة ق الكاملة المالية عاتك توق ي ن تب ثم الية  الت
نًا  ا .7مج ائتمان     ة بطاق دون أيام

  » على »  عية الواق رة ظ الن    ←  bznsbuilder.com  ابدأ
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 9اسم
واحدة   ·    6القسم  حة صف

معها.    6 التعامل وخطة اطر المخ
؟           حدث لو عل ف ست ا وماذ روع، المش ل ش ف إلى دي يؤ د ق ي الذ ما

ها   عن يب تج أسئلة
روع؟     ؟ المش على اطر مخ ثلاثة ر أكب ما
الأرباح؟       ؟ على أثره وما طر، خ كل احتمال ما
طر؟      ؟ خ كل ليل ق لت ه ذ تخ ست ي الذ راء الإج ما

دول  الج املأ
التعامل الأثرالاحتمالالخطر خطة

الطلب  اض ف انخ
التكاليف  اع ارتف

التراخيص  ر تأخ

ابتك إج

سم       ) نصيحة   الق الحساسية تحليل ي ف ة يج ت بن طر خ كل .5.5اربط ام(       الأرق رت ب ت اخ أنك ارئ الق يرى حتى ،
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  ·   · ] حة]  صف دوى ج دراسة روع المش 10اسم
حة   ·    7القسم  صف نصف

ة.   7 هائي الن والتوصية ة يج ت الن
     : روط؟    ش وبأي روع، المش ذ ف تن هل الدراسة على ي ن المب رارك ق

ها   عن يب تج أسئلة
وماليًا؟     ؟ يًا ن وف يًا تسويق دٍ مج روع المش هل
(؟ ؟    )       تمويل ، معين سعر العملاء، من أدنى حد احه ج لن مة اللاز روط الش ما
؟      ؟ ادمة الق ا يومً لاثين الث لال خ الية الت الخطوة ما

دول  الج املأ
ة  ي التسويق دوى ا /  الج ولماذ لا نعم
ة  ي ن الف دوى ا /  الج ولماذ لا نعم
ة  المالي دوى ا /  الج ولماذ لا نعم
رار يذ /   /  الق التنف عدم روط بش يذ تنف يذ تنف

الملاحق
ات   ☐ ز هي والتج المعدات أسعار عروض
ار    ☐ يج الإ عرض أو ار يج الإ د عق
اري  ☐ التج ل والسج يص راخ الت
ة  Excelملف ☐ المالي للدراسة
للمالكين  ☐ ة اتي الذ ر السي

ابتك إج
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